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Immobilienvermittlung

Immobilien- :
verkauf mit sL20 .
der Sparkasse.

Unser Service fiir Immobilienverkadufer.
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Immobilienvermittlung
Wir kennen den Markt.

Sehr geehrte Eigentiimer,
vielen Dank fiir die Gelegenheit, mit Ihnen tiber den Verkauf Ihrer Immobilie zu sprechen.

Fiir den Beginn einer Zusammenarbeit und den erfolgreichen Verkauf Ihrer Immobilie braucht man zundchst zwei
Dinge: Ein offenes Gesprach tiber Ihre Vorstellungen und Erwartungen und anschlieBend Ihr Vertrauen in uns.

Das heiBt, Vertrauen in unsere Erfahrung im regionalen Markt und in unser Versprechen, alles Notwendige zu tun, um
lhr Ziel zu erreichen: schnellstmdglicher Verkauf zum bestmdglichen Marktpreis. Dabei setzen wir von Beginn an auf
Transparenz. Sie sollen wissen, welche Leistungen Sie von uns erwarten kénnen, welche Herausforderungen bestehen
und welche Schritte bis zum Erfolg notwendig sind.

Lassen Sie sich im folgenden Uberblick dariiber informieren, welcher Service Sie bei uns erwartet und welche
Dienstleistungen wir lhnen im Rahmen unseres Rundum-Services bieten kénnen.

Wir méchten, dass Sie lhre Immobilie mit vollster Uberzeugung in unsere Hande geben. Als Garantie geben wir lhnen
unser Leistungsversprechen. Nehmen Sie uns gerne beim Wort!

lhre
Sparkasse Musterstadt
S-ImmobilienZentrum

Aus Griinden der besseren Lesbarkeit wird auf die weitere gleichzeitige Verwendung der Sprachformen mannlich, weiblich und divers (m/w/d)
verzichtet. Samtliche Personenbezeichnungen gelten gleichermalen fir alle Geschlechter.
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Unser Service fiir
Immobilienverkaufer

O [ -O-

Objektbesichtigung und Professionelle

Aufbereitung der Unterlagen Objektprasentation

Sorgfdltiges Zusammentragen aller relevanten Objekt- Wir erstellen ein aussagefahiges Exposé. Falls notig,
daten und Fakten. Das schafft Transparenz fiir alle bereiten wir Pldne und Grundrisse auf und besorgen
Beteiligten. behordliche Unterlagen (z.B. einen Lageplan).
Co ®

Marktpreiseinschdtzung Auswertung unserer

Orientiert an der aktuellen Marktlage ermitteln wir den Interessentendatenbank

marktgerechten Verkaufspreis. Alle in unserem Hause registrierten

Immobiliensuchenden, die fiir Ihre Immobilie in Frage
O kommen, werden umgehend angesprochen.

Energieausweis

Wir sind lhnen bei der Beschaffung eines Gebdude-
Energieausweises behilflich.
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Kommunikation

Zum Nutzen unserer Kunden prasentieren wir
regelmaRig Ihre Immobilie in regionalen und
Uberregionalen Internetportalen.

£l

Terminmanagement

Wir sorgen fur effiziente Terminabsprachen und
Verhandlungen mit solventen Kunden - Besichtigungen
nur bei echtem Interesse.

Finanzierungsmoglichkeiten

Zu lhrer Sicherheit achten wir auf die
Finanzierungsmoglichkeiten der Interessenten: Kein
Notartermin ohne Finanzierungsnachweis.
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Notartermin

Komplette Vorbereitung des notariellen Kaufvertrages
sowie gemeinsame Wahrnehmung des Notartermins.

Ubergabe des Objektes
Begleitung bei der Ubergabe des Objektes.

O

Rundumberatung

In allen immobilienspezifischen
Angelegenheiten gilt:

Wir sind fiir Sie da -
auch nach dem Verkauf.
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Professionelle Markt-
preiseinschatzung

Wir kennen den regionalen Markt und sind lhnen bei der
Festlegung des optimalen Verkaufspreises behilflich.
Der richtige Angebotspreis ist dabei weniger eine

Frage des Gefiihls, sondern das Ergebnis einer
marktorientierten Analyse.

SEENE

Renovierungsrechnungen

Marktkenntnisse

Energieeffizienz Mietvertriage
Haustyp  Bodenrichtwert

Grundbuchauszug
Baubeschreibung

Lageplan



S-ImmoPreisfinder

Mit dem S-ImmoPreisfinder mit nur wenigen Klicks
eine individuelle Wohnmarktanalyse erhalten.

www.lzo.com/immo-preisfinder

Was ist lhre Immobilie im Uberschlag
wert? Finden Sie es in nur wenigen
Minuten kostenlos heraus!

-> Mitdem S-ImmoPreisfinder erhalten Sie mit nur ein
paar Klicks Ihre individuelle Wohnmarktanalyse.

- Dazu braucht der S-ImmoPreisfinder nur wenige
Eckdaten von lhnen. Innerhalb weniger Minuten
wird ein Richtwert fir lhre Immobilie ermittelt.

- Die Analyse erhalten Sie anschlieRend direkt und
bequem per E-Mail.

Wohnmarktbericht

Damit Sie sich einen ersten Uberblick tiber den
Immobilienmarkt im Oldenburger Land machen kdnnen,
haben wir den Wohnmarktbericht 2025 entwickelt. Auf
unserer Homepage finden Sie unsere Ergebnisse zum
aktuellen Immobilien-Preisniveau fur Sie tibersichtlich
aufbereitet.

Ein Produkt in Kooperation mit dem
iib Dr. Hettenbach-Institut

Der unabhdngige iib-Immobilien-Richtwert liefert eine
objektbezogene Marktanalyse fiir lhre Immobilie.
Basierend auf den gesetzlichen Norm-Bewertungs-
verfahren, wissenschaftlich ermittelten Wohnlagen
und tagesaktuellen Vergleichsobjekten bietet die
Analyse besonders im Preisvergleich die bestmdgliche
Orientierung fiir alle Beteiligten — leicht versténdliche
Ergebnisse und fachliche Expertise aus einer Hand.

L etal
Unser Service fur Siet

pericht
Iwohm“a"kt
www.\zo.com


https://www.lzo.com/immo-preisfinder
https://www.lzo.com/wohnmarktbericht

Energieausweis —
Wir helfen lhnen dabe

Gern sind wir lhnen bei der Beschaffung eines
Gebdude-Energieausweises behilflich.

Was miissen Sie beachten? Kennwerte in Anzeigen
Spédtestens zum Zeitpunkt der Besichtigung missen Zudem missen in den Immobilienanzeigen die ener-
Eigentiimer potenziellen Kaufern oder Mietern einen getischen Kennwerte angegeben werden.

Energieausweis vorlegen. Je nach Art des Objektes ist
ein verbrauchsorientierter Energieausweis oder ein
bedarfsorientierter Energieausweis gefordert.
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Der erste

Eindruck zahlt

Setzen Sie lhr Objekt in Szene.

Mehr als nur Aufraumen

Entfernen Sie vor dem Fototermin jegliche Utensilien
und GberméaRige Dekoration, die den Raum unruhig oder
sogar unordentlich wirken lassen.

Betrachten Sie Ihr Haus mit den Augen eines moglichen
Kdufers. Die Fotos sollen ganz unterschiedliche
Interessenten ansprechen.

Grundriss-Aufbereitung

Wir lassen lhren Grundriss professionell aufbereiten und
erstellen ein ansprechendes Exposé.

Virtueller Rundgang

Wir besichtigen lhre Immobilie mit den Interessenten
in einem virtuellen Video-Rundgang.

So wird lhre Immobilie auch beim
Verkauf digital zu einer guten Adresse

Die Suche nach einer Immobilie beginnt meist im
Internet. Die erste Besichtigung findet somit online statt.

Mit dem Video-Rundgang sorgen wir dafir,

dass lhre Immobilie auch digital eine gute Figur macht
und moglichst umfassend und anschaulich fiir den
Interessenten erlebbar ist.

Dabei achten wir insbesondere auf Diskretion und
stellen nur registrierten Kunden den Rundgang zur
Verfligung.

Mit dem Video-Rundgang kdnnen Sie:

- |hre Immobilie optimal online vorstellen.

- Den Zeitaufwand fiir Interessenten verringern.
- Qualifiziertere Interessenten gewinnen.

- Den Immobilientourismus reduzieren.

Drohnenaufnahmen

Durch eine Drohnenaufnahme kénnen wir
Videosequenzen und Einzelbilder aus der Luft erstellen
lassen, damit der potentielle Kaufinteressent einen
besseren Eindruck liber das gesamte Grundstiick erhalt.

Eine Drohnenaufnahme ist selbstverstdandlich nicht bei
jeder Immobilie mdglich oder sinnvoll. 10






Immobilienwerbung

Ihr Immobilienangebot auf allen wichtigen
Immobilienportalen.

www.s-immobilien.de www.immobilienscout24.de
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4
Sparkassen-lmmobilienportal E ]
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Gewerbehalle mit Einfamilienhaus und groBem Gartenhaus
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ImmobilienService -
b st antrage . .
www.kleinanzeigen.de
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www.immowelt.de
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Auch auf Social Media!

www.tiktok.com/discover/
1zo-oldenburg-sparkasse

L] .
O www.instagram.com/

www.facebook.com/
LzO.meine.Sparkasse/

X twitter.com/lzo

de.linkedin.com/company/
_ landessparkasse-zu-oldenburg

1zo_meine_sparkasse/

www.youtube.com/ und bald auch
user/lzovideo auf WhatsApp

www.lbs-immobilien-profis.de *1786 1z0-1786.com/podcast/
12



https://immobilien.sparkasse.de/
https://www.immowelt.de/
https://www.immonet.de/
https://www.immobilienscout24.de/
https://www.kleinanzeigen.de/
https://www.lbs-immobilien-profis.de
https://www.facebook.com/LzO.meine.Sparkasse/
https://www.facebook.com/LzO.meine.Sparkasse/
https://de.linkedin.com/company/landessparkasse-zu-oldenburg
https://de.linkedin.com/company/landessparkasse-zu-oldenburg
https://twitter.com/lzo
https://www.youtube.com/user/lzovideo
https://www.youtube.com/user/lzovideo
https://www.tiktok.com/discover/lzo-oldenburg-sparkasse
https://www.tiktok.com/discover/lzo-oldenburg-sparkasse
https://www.instagram.com/lzo_meine_sparkasse/
https://www.instagram.com/lzo_meine_sparkasse/
https://lzo-1786.com/podcast/

Unser Marktauftritt ist
vielseitig aufgestellt

Ilhr Immobilienangebot gedruckt und in unseren Filialen.

Wir bewerben unsere Immobilienangebote durch regelmédRige Postwurfsendungen in alle Haushalte, ein aufwandig
gestaltetes Immobilien-Magazin, Aushdnge in tGber 100 Filialen, bei unseren Kooperationspartnern, in regionalen

Printmedien sowie tiber unsere 1.600 LzO-Mitarbeiter.

Immobilien-Aushang Zeitungsanzeige
print und online

S Lz0 ImmobilienService

see m | 173000080¢€ |8
‘wennhicha | Kautprers | i

S Lz0

Schines Einfamilienhaus mit
Garage in Dotlingen 133,0 m#,
5 Zimmer, Garage, Grundstick
643 m*, 273.000 €, 5,95 % Pro-
vision, Verbrausweis, Gas, Bj.
1995, EEK E, 141,20 kWh/m?a

‘ Digitale Bewerbung per Stele @sso0ss

-
5 Lz0
ImmobilienService

T 0441 230 7328

Immobilien-Magazin

Postwurfsendung

LzO Immobilien in der
Stadt Oldenburg

S Lz0
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Der richtige Kaufer zum
richtigen Zeitpunkt

Auswertung unserer Interessentendatenbank

und Terminmanagement.

In unserer Interessentendatenbank ist
vielleicht schon der richtige Kaufer

Wir betreuen regelmdRig eine Vielzahl an Interessenten,
die auf der Suche nach Immobilien in unserem
Geschiftsgebiet sind. Mit diesen Kunden stehen wir
regelmaRig in Kontakt und aktualisieren die Daten

und deren Wiinsche. Daruber hinaus bieten wir
perspektivische Finanzierungsgesprache an, sodass
jeder Interessent im Rahmen seiner Méglichkeiten

das passende Angebot vorgelegt bekommt. Dadurch
erreichen wir eine schnelle Vermarktung.

Ein effizientes Terminmanagement hat
fiir uns héchste Prioritdt

Wir sorgen fiir konkrete Terminabsprachen nur mit
Kunden mit Finanzierungsmaglichkeiten, welche ein
echtes Interesse an lhrer Immobilie zeigen. Natiirlich
nehmen wir an allen Terminen und Verhandlungen teil
und stehen Ihnen mit Rat und Tat zur Seite.

Finanziell und rechtlich
auf der sicheren Seite

Finanzierungsméglichkeiten und Notartermin.

Kein Notartermin ohne
Finanzierungsnachweis

Unsere Finanzierungsberater bieten Ihren
Kaufinteressenten maRgeschneiderte
Finanzierungsmdoglichkeiten unter Einbezug von
staatlichen Zuschiissen (KfW) und WohnRiester
(Zulagen). So haben wir einen Uberblick {iber die
finanziellen Méglichkeiten der Kaufinteressenten.

Eine Verpflichtung des Kaufers, die Finanzierung liber
die Sparkasse abzuwickeln, besteht nicht.

Begleitung gewdhrleistet

Die komplette Vorbereitung des notariellen Kaufvertrages
wird Uber uns in Auftrag gegeben und begleitet.

Vor dem Notartermin werden wir, falls gewlinscht,
den Entwurf des notariellen Kaufvertrags mit lhnen
besprechen und offene Fragen klaren.

Die gemeinsame Wahrnehmung des Notartermins ist
selbstverstandlich ebenso wie die Begleitung bei der
Ubergabe des Objektes.

14






Ausgezeichnet o
fir ithre Fairness G

Fir Ihre Leistungsqualitat, Kundenkommunikation, Preis-Leistungs-Verhdltnis,
Kundenservice und -beratung bekamen die Immobilienmakler von LBSi und
Sparkasse von lhren Kunden auch 2025 wieder ein glattes ,,sehr gut” in der FOCUS-
MONEY-Studie , Fairster Immobilienmakler*.

Wie fair und partnerschaftlich gehen Immobilienmakler So ermittelte FOCUS-MONEY die Ergebnisse
mitihren Kunden um? Und wie steht es mitihrer
Beratungs- und Servicequalitat? Auch 2025 ist FOCUS-
MONEY diesen Fragen in Zusammenarbeit mit dem
Kélner Analyseinstitut ServiceValue nachgegangen.

Um die Fairness der Makler messen zu kdnnen, legten
die Experten von ServiceValue fiinf Kategorien und

27 Merkmale fest, die einen fairen Makler ausmachen.
Nach diesen bewerteten mehr als 2.600 Kunden ihre
Das Ergebnis: Die Inmobilienmakler von LBSi und Erfahrungen mit 34 tGiberregionalen Immobilienmaklern.
Sparkasse gehoren weiterhin zu den fairsten Maklern

Deutschlands.
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Fiir Sie da -
Unser Team Nord

lhre kompetenten Ansprechpartner,
wenn es um Immobilienverkauf geht.

Patrick Brandt
Immobilienberater

0441 2307333
patrick.brandt
@lzo.com

Wilt Duhr
Immobilienberater

04412307322
wilt.duhr
@lzo.com

Denis Schmick
Immobilienberater

0441 2307334
denis.schmick
@lzo.com

Maren Petrauschke
Vertriebsassistentin

0441 230 7306
maren.petrauschke
@lzo.com

Karl-Heinz Brandt
Immobilienberater

04412307323
karl-heinz.brandt
@lzo.com

Marten Scheide
Immobilienberater

0441 2307324
marten.scheide
@lzo.com

Sonja Kenter
Immobilienberaterin

0441 2307338
sonja.kenter
@lzo.com

Enrika Kucins
Vertriebsassistentin

0441 2307330
enrika.kucins
@lzo.com

Mareile Kyas
Vertriebsassistentin

0441 2307331
mareile.kyas
@lzo.com

Tim Riechelmann
Immobilienberater

0441 2307342
tim.riechelmann
@lzo.com
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Fiir Sie da -
Unser Team Mitte

lhre kompetenten Ansprechpartner,
wenn es um Immobilienverkauf geht.

Hauke Rosenbusch

Teamleiter,
Immobilienberater

0441 2307309
hauke.rosenbusch
@lzo.com

Kay Addicks
Immobilienberater

0441 2307326
kay.addicks
@lzo.com

Oliver Vossmann
Immobilienberater

' 04412307332
oliver.vossmann
@Ilzo.com

Dennis Grimm
Immobilienberater

0441 2307327
dennis.grimm
@lzo.com

Thomas Willers
Immobilienberater

0441 2307325
thomas.willers
@lzo.com

Jeanette Herboth
Immobilienberatin

0441 2307321
jeanette.herboth
@lzo.com

Matthias Heck
Immobilienberater

0441 2307328
matthias.heck
@lzo.com

Mareike Hiilsmann

R\ | Vertriebsassistentin

0441 2307303
mareike.huelsmann

| @lzo.com

Maren Drewes
Vertriebsassistentin

0441 2307320
maren.drewes
@Ilzo.com

Manjou Roth
Vertriebsassistentin

0441 2307308
manjou.roth
@lzo.com
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Fiir Sie da -
Unser Team Sud

lhre kompetenten Ansprechpartner,
wenn es um Immobilienverkauf geht.

Holger Ening

Teamleiter,
Immobilienberater

0441 2307341
holger.ening
@lzo.com

Martin Heyer Heinz Liibbers Heike Hermes

Vertriebsassistentin
0441 2307340

heike.hermes
@Ilzo.com

Immobilienberater

0441 2307339
heinrich.luebbers
@lzo.com

Immobilienberater

0441 2307336
martin.heyer
@lzo.com

Markus Stukenborg Lars Hiintelmann Birgit Huelskamp

Vertriebsassistentin
04412307335

birgit.huelskamp
@Ilzo.com

Immobilienberater

0441 230 7337
lars.huentelmann
@lzo.com

Immobilienberater

0441 2307329
markus.stukenborg
@lzo.com




Vorbereitung ist der
erste Schritt zum Erfolg

Diese Unterlagen bendtigen wir zum
Verkauf lhrer Immobilie:

Grundbuchauszug

Lageplan

Grundriss/Baupldne

Flachenberechnung

Baubeschreibung

Feuerversicherung

Gebdudeenergieausweis

Auflistung der Nebenkosten

Gegebenenfalls Nachweis von Renovierungen (Rechnungen)

Gegebenenfalls bestehender oder auslaufender Mietvertrag

Ooodooodod

Gegebenenfalls Schliissel

Bei Teileigentum und Eigentumswohnungen bendétigen wir zusatzlich:
[ ] Teilungserklarung

[ ] Versammlungsprotokolle bei Eigentumswohnungen

[ ] Nebenkostenabrechnung

[ ] wirtschaftsplan

[ ] Sonstiges

20



Machen Sie den
Makler-Check

Die Leistungen der Sparkasse im Vergleich zu anderen

Maklern und lhren eigenen Méglichkeiten, wenn Sie

selbst einen Kdufer suchen mochten.

Leistungselemente fiir die Vermarktung lhrer Inmobilie

Unterlagenbeschaffung von Behérden/Eigentiimern

Priifung der Unterlagen

Zielgruppendefinition

Festlegung der Vermarktungsstrategie

Objekt- und Umfeldfotografie; bei Bedarf Drohnenaufnahmen

Bildnachbearbeitung

Professionelle 360 Grad Begehung, optimales Marketing und Besichtigungen reduzieren
Aufarbeitung von Grundrissen: Erstellung von bemaf3ten Grundrissen

Beschaffung eines Gebdude-Energieausweises

Erstellung einer Standortbeschreibung (Makro | Mikro)

Exposéerstellung mit anschlieBender Freigabe lhrerseits

Selektionslauf der vorgemerkten Interessenten und dem Kundenbestand der Sparkasse
Personliche Vorstellung Ihres Objektes an vorgemerkte und finanzierungsgepriifte Interessenten
Qualifizierte Riickmeldung an Sie

Zeitgemadle Prasentation Ihrer Immobilie im Aushang und in den Geschéaftsraumen der LzO
Veroffentlichung auf der Homepage der LzO

Veréffentlichung auf weiteren Internetportalen

Koordination von Besichtigungswiinschen

Durchfiihrung von professionellen Besichtigungen mit anschlieBender Riickmeldung
Prasentation lhrer Immobilie im Immo-Magazin

RegelmaRige Postwurfsendungen an alle Haushalte im Geschéftsgebiet

Prasentation lhrer Immobilie in lokalen Tageszeitungen

Fuhren der Verhandlung mit dem Kaufer

Mdoglichkeit eines digitalen Gebotsverfahrens tiber das Bieterportal

Beauftragung und Angabenubermittlung an den Notar

Finanzierungsabsicherung des Kaufinteressenten fiir Sie als Verkaufer

Vorbesprechung des Vertrages mit Ihnen als Verkdufer und den Kaufinteressenten
Personliche Betreuung rund um den Notartermin

Vertriebserfahrungen von tiber 10.000 Vermittlungen pro Jahrim Verbund mit der
LBS Immobilien GmbH NordWest

Makler der
Sparkasse

v
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Flir Sie da - Unser
Spezialisten-Team

Bauprojekte in der Region

Hauke Rosenbusch
Immobilienberater

0441 2307309
hauke.rosenbusch
@lzo.com

Gewerbeimmobilien in der Region

Frank Bullermann
Immobilienberater

04412307314
frank.bullermann
@lzo.com

E www.lzo.com/immobilien

Unser Spezialist fiir den Bereich Agrar

Patrick Lanfer
Immobilienberater

0441 2307301
patrick.lanfer
@lzo.com

Joscha Kolnisko
Immobilienberater

04412307317
joscha.kolnisko
@Ilzo.com

Gestaltung und Produktion: e-liberate GmbH, Liineburg


https://www.lzo.com/immobilien
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